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La unión hace la fuerza

Diferénciese de la competencia

y obtenga prioridad en las oportunidades de negocio

El Red Program apoya a nuestros socios con mayor valor añadido
para impulsar el desarrollo de negocio y garantizar al usuario final el máximo nivel de servicio

Un programa de reconocimiento de renombre internacional

Desde 2019

Más de 600 miembros en todo el mundo
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Sus beneficios
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¿Está interesado en aumentar sus 
ventas de Evolis?

El Red Program es sinónimo de eficiencia y de crecimiento comercial

Reconocimiento Leads

HerramientasFormación

Mejore las competencias y los conocimientos de su equipo

Ahorre tiempo y dinero gracias a los recursos y

el presupuestos adicionales de ventas y marketing
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Todas sus
ventajas



P 7

Reconocimiento

Estatus de colaborador oficial acreditado Evolis
Logo oficial RED + Logo y número de miembro acreditado
publicados en la web de Evolis
2 nuevas categorías: Oro+ y Platino+

Logo y estatus oficial - válido durante 2 años
¡Acreditación certificada de 2 años, sólo para miembros Platinum!
Sujeto al cumplimiento de los criterios de admisibilidad

Acceso privilegiado a los equipos Evolis
Comunicación directa con el equipo Evolis
– Acceso privilegiado al equipo directivo de Evolis – exclusivo para Platinum

Placa Red Program
Trofeo oficial Evolis Placa Red Program
Exclusivo para Gold y Platinum
Se confeccionará previa solicitud a principios de año

Nuevo

Bonus “miembro comprometido”
Programa anual que recompensa sus acciones de promoción de Evolis
Hasta 1000 €/$ de reembolso 
Bonificación por crecimiento* para Gold+ y superiores

Consulte las condiciones con su representante Evolis
+

Nuevo
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Acceso a oportunidades de negocio generadas por las campañas de 
marketing globales y regionales de Evolis
Prioridad para los miembros Gold y Platinum

Leads & Prioridad

Ofertas prioritarias

Todos los socios Red serán los primeros en recibir información
sobre las futuras ofertas

Prioridad en la recepción de “Leads”

Apoyo Evolis en redes sociales
Ventajas especiales para resellers Gold y Platinum
en redes sociales

Comunicación prioritaria
Los colaboradores Platinum serán los primeros en recibir información
sobre las novedades y lanzamientos de nuevos productos Evolis
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Formación
Formación comercial
Aumente su volumen de negocio y la satisfacción de sus clientes
Refuerce las oportunidades de promoción y venta aprovechando 
su conocimiento de los productos Evolis y utilizando técnicas de 
venta cruzada y ascendente

-> Derecho a Bonus “miembro comprometido”

Formación técnica

Refuerce sus competencias en asistencia técnica y mantenimiento de 
productos Evolis
Adquiera y domine los conocimientos fundamentales sobre el 
funcionamiento y el mantenimiento de las impresoras Evolis

-> Derecho a Bonus “miembro comprometido”

CERTIFIED SALES TRAINING

2024/2025

CERTIFIED TECHNICAL RESELLER

2024/2025

Los socios que sigan estas formaciones recibirán
un logo y una certificación oficiales - válidos durante 2 años
Online (e-learning) o presencial ( workshops) - Hasta 4 sesiones al año

Contacte con su representante de Evolis para más información

Nuevo

Nuevo

Tour “Experiencia Evolis” +
A partir de Platinum+ - Disfrute de una experiencia de inmersión en Angers: 
descubra nuestras instalaciones, conozca a nuestros equipos y co-construya su 
plan de negocio junto a nosotros durante los talleres dedicados.
- Viaje ofrecido por Evolis - Valor: 1.000 €/$ 

Nuevo
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¡Ahorre hasta 450€/$!
Renueve las impresoras Evolis existentes y 
reemplace las de la competencia

Herramientas Comerciales

Impresoras Demo con descuento - Demo Pack
Disfrute de un 10% de descuento en una unidad de cada modelo 
de impresora al año

Incentivos exclusivos
Disfrute de incentivos exclusivos - Solo para los miembros Gold y Platinum

Plan Renove "Trade-in Trade-up"

Contacte con su representante de Evolis para recibir las condiciones

Contacte con su representante de Evolis para recibir las condiciones

Herramientas de promoción
Reciba artículos promocionales de Evolis y un llavero con 
tarjetas de muestra
Para solicitarlo, contacte con su representante de Evolis para conocer las modalidades

Herramientas personalizadas
Integre su logo e información de contacto en la documentación de Evolis preexistente
Contacte con su representante de Evolis para más información
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Herramientas Marketing

Apoyo financiero marketing
Apoyo financiero exclusivo para sus acciones de marketing 
(campañas, eventos...) - a partir de la categoría Oro+

Caja de herramientas marketing 
Aproveche nuestras herramientas preparadas para comunicar a través de 
diferentes canales con correos electrónicos y visuales listos para usar
Disponible en la sección RED del portal Evolis Partners

Ver en vídeoCampaign in a Box
¡Consiga su campaña de marketing personalizada de 2 meses para el 
mercado vertical que prefiera y potencie su búsqueda de nuevos clientes!
Contacte con su representante de Evolis para poner en marcha esta acción

Event Pack
¡Todo lo que necesita para su evento!
Consejos para su stand, herramientas de marketing y diseños de tarjetas, sugerencias de Evolis...
Contacte con su representante de Evolis para tener acceso a su Event Pack

Kit digital de bienvenida para los recién llegados
Obtenga las herramientas imprescindibles de Evolis en un único archivo
(presentación de Evolis, imágenes de productos, banners...)

+
Nuevo

http://partners.evolis.com/news/view/id/352
https://www2.evolis.com/red-marketing-toolbox-video-spa
https://www2.evolis.com/red-marketing-toolbox-video-spa
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Todo en un vistazo

Nuevo

Nuevo

+ +

Estatus de colaborador oficial acreditado Evolis • • • • •

Bonus “miembro comprometido” • • • • •

Acceso privilegiado a los equipos Evolis • • • • •

Acceso privilegiado al equipo directivo de Evolis • •

Red Plates • • • •

Logo y estatus oficial - válido durante 2 años • •

Ofertas prioritarias • • • • •

Prioridad en la recepción de “Leads” • • • •

Apoyo Evolis en redes sociales • • • •

Comunicación prioritaria • •

Formación comercial • • • • •

Formación técnica • • • •

Tour “Experiencia Evolis” •

Plan Renove "Trade-in Trade-up" • • • • •

Herramientas de promoción • • • • •

Impresoras Demo con descuento • • • • •

Herramientas personalizadas • • • • •

Icentivos exclusivos • • • •

Kit digital de bienvenida • • • • •

Caja de herramientas marketing • • • • •

Campaign in a Box  • • • •

Event Pack • • • •

Apoyo financiero marketing •  • •

Reconocimiento

Leads

Herramientas

Formación

Comerciales

Marketing

Nuevo
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Requisitos

Proceso de 
inscripción

1

2

3

4

Rellene el formulario en:

Evolis estudiará su solicitud

Reciba su logo y certificado oficial 
de reseller Evolis 

Consulte su estatus en:
https://es.evolis.com/colaboradores-oficiales-red/

https://es.evolis.com/red-program-contactar/

Para más información
Si tiene alguna pregunta, contacte con
info@evolis.com o con su distribuidor local

Mínimo de impresoras Evolis vendidas al año 5III 15 35 50 150III

Política de comunicación y Carta de compromiso
Aceptar y cumplir la política de comunicación de Evolis sobre el uso 
de nombres de marca, marcas comerciales y nombres de dominio, 
así como la Carta de compromiso del Red Program, en la que se 
definen los compromisos de cada una de las partes

• • • • •

Ser propietario de una impresora de muestra Zenius o 
Primacy

Debe comprar una impresora de muestra con descuento al año
• • • •

Visibilidad y espacio dedicado a Evolis en su web
Promover de forma muy visible los principales productos Evolis a 
través de una página o sección dedicada y aprobada por un gestor 
de cuentas Evolis

• • • •

Servicio Help Desk
Capacidad para responder las principales dudas básicas y disponer 
de una línea directa o una persona de contacto dedicada a 
responder dudas técnicas

• • • •

Plan de negocio y de marketing 
Debe desarrollarse y aplicarse un breve plan de negocio y marketing 
que enumere las acciones y recursos convenidas con Evolis

• •

Especialista Evolis
Un comercial formado y dedicado a la promoción de la marca Evolis interna y 
externamente • •

Preferencia Evolis con gran visibilidad de la marca Evolis
Promover los productos Evolis en su web, en sus campañas de marketing y eventos. • •

Mantener las capacidades técnicas y de soporte Evolis certificadas
Debe seguir las formaciones previstas por Evolis y acordadas con el Responable Comercial Evolis • •

Oferta de servicios
Incluye un acuerdo de servicios técnicos • •

+ +

https://es.evolis.com/colaboradores-oficiales-red/
https://es.evolis.com/red-program-contactar/
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PROGRAMA DE BONIFICACIONES ANUALES

• Testimonio de cliente : Comparta sus casos de éxito! Tras validación, Evolis se encarga de redactarlo.
• Premio Proyecto : regístrese y cierre su oportunidad (mín. 10 impresoras)
• Formación in situ: Validar 1 curso de formación comercial o técnica (mínimo 1 día)
• Plan de Ventas y Marketing: mín. 3 acciones programadas y validadas.

1 2 3

200€
Reembolsados

450€ o
1 Impresora demo gratis

 (Zenius Classic)

750€ o
1 impresora demo gratis

 (Primacy)   

Se puede conceder un máximo de 3 bonificaciones por concesionario y año

A partir del primer nivel validado, gane 250 euros si el volumen de ventas de impresoras del año en curso supera al del 
año anterior.

BONIFICACIÓN POR CRECIMIENTO A PARTIR DE ORO+:

3 niveles de bonificación según el número de acciones completadas: 

BONIFICACIÓN POR COMPROMISO

BONUS DI IMPEGNO

¡GANE HASTA 1000€!
El Programa Rojo recompensa los esfuerzos de venta de 
nuestros socios: ¡4 oportunidades más de ser recompensado 
por su compromiso con la promoción de la marca Evolis!

BONIFICACION POR COMPROMISO 

NEW



CONDICIONES DEL TESTIMONIO DE CLIENTE:

CONDICIONES DEL PREMIO PROYECTO

CONDICIONES DEL PLAN COMERCIAL Y DE MARKETING:

Cree un testimonio de cliente que destaque su colaboración con el cliente final, el distribuidor y Evolis. 
Todo ello en un enfoque «win-win» para mejorar la visibilidad de todos los socios.

1. Evolis valida el caso (¿cuáles son las especificidades? cliente final, aplicación, necesidad, etc.) 
2. Obtener la aprobación por escrito del cliente final
3. Rellene el cuestionario (modelo, volumen, duración, implantación, uso de la tarjeta y ventajas de la 

solución Evolis).
4. Recoger fotos y muestras para ilustrar el testimonio 

El equipo de comunicación de Evolis redacta el contenido (mín. 500 palabras) o filma un vídeo (mín. 1 
min)

Dos ventajas: beneficiarse de una redacción profesional para destacar su experiencia y ser recompensado 
una vez que el testimonio esté listo para su publicación.

Cada testimonio publicado genera 1 bonificación.

Promueva la oferta de Evolis como la mejor solución para su empresa y para la satisfacción de sus 
clientes.
Programa elegible para oportunidades comerciales que incluyan más de 5 impresoras ReTransfer o 10 
impresoras Direct-to-Card o 5*2 impresoras Direct-to-Card (excepto para renovaciones de contrato).  La 
inscripción debe realizarse antes de la confirmación del pedido.

1. Registre su oportunidad con su representante de Evolis compartiendo toda la información posible: 
modelo, volumen, mercado, aplicación, cliente final, cantidad de tarjetas, información personalizada, 
calendario del proyecto, fecha de entrega prevista.

2. Informe a su representante de Evolis al final del proyecto

Dos ventajas: beneficiarse del apoyo de Evolis durante sus negociaciones y ser recompensado cuando 
se entregue el contrato.

Cada oportunidad ganada genera 1 bonificación.

Maximice sus oportunidades de negocio con Evolis aplicando un mínimo de 3 acciones para impulsar 
sus ventas.

El plan de acción debe comunicarse antes de la fecha de la primera acción.

1. Rellenar el documento «plan de ventas y marketing» proporcionado por Evolis: campañas digitales, 
acciones de prospección, eventos, etc.

2. Registre su plan con su representante de Evolis (se actualizará a lo largo del año).  

Programa abierto a partir de 3 acciones planificadas y validadas.

Dos ventajas: Evolis puede proporcionar un apoyo específico a sus acciones y sus esfuerzos se ven 
recompensados al final del año.

Un plan de ventas y marketing validado y aplicado genera 1 bonificación. 

¿Cómo?

¿Cómo?

¿Cómo?

TÉRMINOS Y CONDICIONES



TRADE IN   TRADE UP
¡AHORRA HASTA 450 €!
Fidelice a sus clientes: renueve su parque de impresoras Evolis.Gane 
nuevos clientes: sustituya los productos de la competencia.

CONDICIONES - 2025

CONDICIONES GENERALES
Este programa es válido únicamente para los revendedores directos de Evolis y los revendedores acreditados del Red 
Program.

La oferta se aplica a sus precios estándar y no puede combinarse con otras ofertas promocionales.

1) El revendedor realiza su solicitud de TITU en https://www2.evolis.com/titu-registration utilizando la siguiente información:

 - Marca, modelo y número de serie de la impresora intercambiada

 - Prueba de destrucción de la impresora intercambiada

 - Copia del pedido o factura del cliente para la nueva impresora

 - Modelo de la nueva impresora Evolis y nombre del proveedor Evolis
 Nota: 1 solicitud por cliente

2) El revendedor recibe un número TITU que valida su solicitud por parte de Evolis.

3) El revendedor realiza un nuevo pedido a su proveedor Evolis bajo las condiciones estándar, incluyendo la mención «TITU» 
+ número TITU.

4) Evolis recibe un pedido de su socio directo bajo las condiciones estándar, incluyendo la mención «TITU» + número TITU.

¡No más devoluciones de piezas de repuesto, el crédito se emite directamente con la factura del nuevo pedido!

Importante: 

Los créditos solo se emitirán para nuevos pedidos. 

Evolis debe recibir el nuevo pedido dentro de un plazo de 3 meses después de la transacción con el cliente final.

El total de los pedidos Trade In/Up no podrá exceder el 20% de los pedidos anuales.

El valor del crédito depende del modelo de la nueva impresora adquirida, independientemente de las opciones.

Programa válido con distribuidores y revendedores Evolis elegibles, en una selección de países, del 1 de enero al 31 de diciembre de 2025. 
Evolis se reserva el derecho de modificar estos términos y condiciones sin previo aviso.

Emitido por Evolis y entregado al distribuidor directo

ZENIUS
PRIMACY 2 

SIMPLEX  |  DUPLEX

PRIMACY 2 

LAMINATION*

SIMPLEX  |  DUPLEX

AGILIA

SIMPLEX  |  DUPLEX

AGILIA 

LAMINATION*

SIMPLEX  |  DUPLEX

QUANTUM

80 € 140 €  |  170 € 250 €  |  280 € 300 €  |  350 € 410 €  |  460 € 450 €

*2 créditos emitidos por separado para la impresora y el módulo de laminado de tarjetas

NUEVO



TÉRMINOS Y CONDICIONES
Este programa está disponible únicamente para distribuidores acreditados del Red Program. Este programa se 
aplica a sus precios estándar y no puede combinarse con otras ofertas especiales.

1) Realice un nuevo pedido* con sus condiciones estándar e indique el siguiente código promocional  : REDP + 
«Producto seleccionado»

2) Obtenga un descuento extra de +10% sobre su precio estándar

*Restricciones : limitado a 1 unidad por modelo de impresora al año para cada miembro del Red Program

Aviso especial para el distribuidor directo de Evolis: adjunte una copia del pedido del reseller miembro del Red 
Program con su pedido a Evolis.

Disponible para los distribuidores de Evolis en países seleccionados, desde el 1 de enero hasta el 31 de diciembre de 2025. La oferta Red Demo Printers   
está sujeta a la aprobación del representante de ventas de Evolis. Evolis se reserva el derecho a modificar estas condiciones sin previo aviso.

PRODUCTOS ELEGIBLES
2025
Aproveche nuestro programa Red Demo Printers con descuento 
para presentar las soluciones de impresión de Evolis en eventos, 
organizar demostraciones u proponer préstamos de impresoras.

SIGPAD ZENIUS PRIMACY 2 AGILIA QUANTUMMÓDULO
DE LAMINACIÓN

IMPRESORAS DEMO



100% Partner Focus
La unión hace la fuerza

Hacer negocios juntos, 
más fácil que nunca


	REDP-SPA-2025.pdf
	TinTup Program EMEA EURO SPA 2025.pdf
	Engagement bonus SPA 2025 (1).pdf
	Brochure Red 2025 - SPAv.pdf
	Diapositive numéro 1
	Diapositive numéro 2
	Diapositive numéro 3
	Diapositive numéro 4
	Diapositive numéro 5
	Diapositive numéro 6
	Diapositive numéro 7
	Diapositive numéro 8
	Diapositive numéro 9
	Diapositive numéro 10
	Diapositive numéro 11
	Diapositive numéro 12
	Diapositive numéro 13
	Diapositive numéro 14
	Diapositive numéro 15
	Diapositive numéro 16


